
  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

■はじめに  
  

この度は私のレポートを手にとっていただきありがとうございます。  

  

早速ではありますが質問させてください。  

  

なぜ、あなたはこのレポートを手に取ったのですか？  

  

「お金を稼ぎたいからですよ！」  

  

では、なぜお金を稼ぎたいのですか？  

  

「それは……。」  

  

多くの場合、この質問に明確に答えられる方がいません。  

しっかりとした目的を持ってビジネスをはじめる方が少ないのです。  

  

それどころか、本当はお金を稼ぐことを求めていない人が  

会社をクビになる前に  

副業を始めるなら  

ヤフオク転売完全読本  



こういったビジネスノウハウを学んでいたりもします。  

  

いったいなぜなのでしょうか？  

  

それは、本質的にはただ自分を安心させたいとか、  

稼ぐための夢を見たいとか、  

  

そういったお客様目線での甘い現実しか考えず、  

ビジネスに取り組もうとしている方が非常に多いからです。  

  

しかし、はっきり言わせていただきます。  

  

そんな中途半端な思考では  

お金を稼ぐことはできません。  

  

ですので、もしあなたにそういった  

甘っちょろい意識があるのなら  

今すぐこのレポートを閉じてください。  

  

ニヤニヤしながらレポートを読むだけのノウハウコレクターのために、  

本レポートを書いたわけではありません。  

  

あなたに行動し、稼いでいただくため、  

真剣に書き上げているのです。  

  

もし、ここで稼ぐと決断して行動しなければ、  

学ぶけど行動しないノウハウコレクターという  

救いようのない万病にかかってしまいます。  

  

そして、学ぶためにノウハウを購入するけど稼げない…。  

  

そんな意味のないサイクルをずっと繰り返し、  



お金だけ減っていくということになります。  

  

その結果、周りにバカにされ続け、  

あなたの自分に価値を感じることができなくなります。  

  

ですので、成果を出すために、  

必ずここで決断をしてください。  

  

あなた自身が稼ぐためにビジネスをすることを  

今ここで決断するのです。  

  

そして、このレポートで解説する方法を  

実践してみてください。  

  

本レポートでは、あなたがオークションを使った  

ネットビジネスで稼ぐために必要なことを１ずつ  

丁寧にお伝えしていきます。  

  

しかし、すべてをお伝えしていくうえで、  

あなたに１つ意識してほしいことがあるのです。  

  

それは、なぜお金を稼ぎたいのか？  

そして稼いだお金で何をしたいのか？  

  

ここを明確に定義していただきたいのです。  

  

世のサラリーマンは、社会情勢の波にのまれ、  

不安な毎日を過ごし続けています。  

  

あなたは、今の生活に対する不安と不満に苛まれ、  

会社の上司にビクビクしながら、会社にしがみついて  

生きていくことに疑問を感じていますか？  



  

毎日使えるお金はたったの５７０円…。  

  

自動販売機のコーヒーすら買うかどうか悩んでしまう自分の  

経済力のなさに嫌気がさしたことはありますか？  

  

貢献し尽くしたのに裏切られ、  

人を信じることができなくなったことはありませんか？  

  

ビジネスノウハウを手に入れ、  

実践しようとしてもスキルがなく、  

結局、いつも何もせず逃げてばかりいませんか？  

  

私はすべて今まで経験してきました。  

  

ただただ、毎日生きていくことにやっとでした。  

  

未来に希望なんて１％も感じることができませんでした。  

  

ノウハウを集めること、お金を払うことだけして、  

結局、１円も稼げない日々を過ごしていました。  

  

しかし、そんな私を変えてくれたのが、  

今回ご紹介する  

誰でもできる簡単な作業で商品を出品するだけで  

お金を稼ぐことができるオークションビジネスなのです。  

  

やり方さえわかれば誰でもできます。  

  

ネットビジネスの中で一番簡単に稼げて実践しやすいのが、  

ヤフーオークションなのです。  

  



どうでしょうか。興味が湧いてきましたか？  

  

それでは、気持ちが高揚してきたところで  

本編をスタートしていきたいと思います。  

  

  

■第１章   ヤフーオークションをおす

すめする理由  

■１、９５%の人が知っている、いまや国民的ネッ

トオークションに成長  
  

  



１９９９年に登場して以来、  

Yahoo!JAPAN とともに成長してきた Yahoo オークション。  

  

Yahoo!JAPAN が新しい市場として  

ヤフーショッピングに力を入れているなかでも、  

不動の地位を保っています。  

  

■２、スマホでも。パソコンでも。利用者数は圧

倒的 No.１  
  

事実、スマホでも、パソコンでも  

利用者数は圧倒的な地位を確立しています。  

  

  

  

フリマアプリ市場を制圧したあのメルカリを凌いでいるというのですから、  

その力が本物であることがよくわかりますよね。  

  

■３、常時５，０００万個出品されています。その

うち定額商品も２，６００万個あります  



  

  

  

さらに驚きなのが、出品されている商品数です。  

  

常時５，０００万個の商品が出品されています。  

  

日本一の認知度を誇るオークションサイトだからこそ、  

たくさんの人たちが集まり、たくさんの商品が登録され、  

取引きをされている。  

  

それだけ大きな市場に参入できるからこそ、  

コストを最小限に抑え、たった一人でビジネスを  

始めることができるのです。  

  

■３、アサガオの種から、一戸建てまで。４０，４

８２のカテゴリ数  



  

  

カテゴリーだけでも、これだけの種類があり、  

日本のネットオークションで最大のカテゴリ数を保有。  

  

■４、たとえば「限定」アイテム６０万個あります  
  

  

  

限定アイテムは、６０万個もあり、  

なかなか手に入らない限定商品やマニア向けの  



レア商品が高値で売買されています。  

  

もし、あなたがこういったレアな商品の  

仕入れ先を見つけることができれば、  

  

お客さんに感謝されながら、  

大金を稼ぐことも可能となります。  

  

■５、全体の９６％の人が「非常に良い」「良い」

評価  
  

  

  

さらに、全体の９６%の人たちが「非常に良い！」「良い！」という  

高い評価を得ることができているのも、  

  

ヤフーオークションが老舗サイトとして  



安心、安全な取引きをすることができるからですね。  

  

  

■６、かんたん、はやい。出品も落札も、１分で。  
  

  

  

フリマアプリだとどうしても  

取引きがうまくまとまらないことがありますが、  

ヤフーオークションだと、そういった心配がありません。  

  

運営している Yahoo!JAPAN がしっかりとした  

管理をしてくれているからこそ、  

  

初心者でも簡単に、そして、早く出品し、  

お金を稼ぐことができます。  

  



では、どれくらい早いのかというと…  

  

出品も落札も、わずか１分です。  

  

文字通り、スマホでぽちぽちするだけの  

簡単な作業で、いつでもどこでも稼げます！  

  

最後にヤフーオークションで取引きをする  

メリットをまとめます。  

  

  
  

・９５%の人が「知っている」国民的なネットオークション・フリマサイト  

・常時５，０００万個の商品が出品されている大きな市場が確立している  

・アサガオの種から、一戸建てまで。４０，４８２種ものカテゴリー数  

・スマホでも、パソコンでも、利用者は圧倒的！日本一の実力をもつ  

・稼ぎやすい限定アイテムが６０万個も！  

・どこでも簡単に、早く出品と落札ができます。わずか１分です！  

・全体の９６%の人たちから「非常に良い」「良い」の評価を得ている信頼性  

  

といったメリットがあります。  



  

これだけのメリットをもった  

オークションサイトは日本にはヤフーオークション以外ありません。  

  

だからこそ、ビジネス初心者の方には、  

まず、ヤフーオークションで取引きをすることによって、  

  

誰でも、簡単に、早く、たった１人で  

お金を稼ぐことができるという確信をもっていただきたいです。  

  

それでは、早速オークションで稼ぐ方法について  

解説させていただきたいと思います。  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  



  

■第２章   ヤフーオークションの登録

作業  

■Yahoo!ID の取得とオークションの登録  

  

ここでは、ヤフーオークションの登録作業の最初のステップとして  

Yahoo!ID の取得とオークションの登録方法について解説していきます。  

  

まず、ヤフーオークションのサイトにアクセスしてください。  

  

  

  

  

  

  

  

ここで、画面左上にある「新規取得」をクリックしてください。  

  

  

  



  

  
  

  

するとこのような画面が表示されます。  

  

  

  
  

  

必要事項を入力し、「Yahoo!JAPANID を登録」  

をクリックしてください。  

  



  
  

  

次に、このような画面が表示されるので、  

「同意する」をチェックし、「登録」をクリックしてください。  

  

  

  



  

  
  

  

  

すると、このような画面が表示されるので、  

「ご利用中のサービスに戻る」  

をクリックしてください。  

  

  

  



  

  

  

  

ヤフーオークションのサイトに戻ると  

こちらにログイン ID が表示されていると思います。  

  

これでヤフーオークションで出品されている商品すべてに  

入札することができるようになりました。  

  

次に、ヤフーオークションの  

プラミアム会員に登録して、  

商品の出品ができるようにしていきましょう。  

  

■ヤフーオークションプレミアム会員に登録す

る方法  

  

まず、ヤフーオークションサイトのトップページ右上にある  

「オークション出品」をクリックしてください。  

  

  

  
  

  



すると、このような画面が表示されるので、  

「Yahoo!プレミアムに登録」をクリックしてください。  

  

  

  

  

  

内容確認をして「Yahoo!プレミアムに登録」をクリックしてください。  

  

  



  

  

次に、先ほど登録した Yahoo!ID のパスワードを入力し、  

「ログイン」をクリックしてください。  

  

  

  

  
  

  

  

表示されたページの内容を確認し、  

問題がなければ「はい」をクリックしてください。  

  

これで登録が完了しましたので、トップページに戻り、  

もう一度「オークション出品」をクリックしてください。  

  

  

  



  

  

  

利用登録ナビが表示されるので、  

「モバイル確認」をクリックしてください。  

  

  

  

  

  

スマートフォン、携帯の電話番号を入力し、  

「次へ」をクリックしてください。  

  

  

  



  

  

  

  

問題がなければ、「送信」をクリックしてください。  

  

認証コードが届きますので、  

番号を入力し、「規約等に同意して認証」  

をクリックしてください。  

  

  

  

  

これで登録作業が完了となります！  



  

  

  

  

  

早速、「出品する」をクリックして  

商品を出品していきましょう。  

  

出品初回のみ、出品者情報の登録作業が必要となりますので、  

以下に詳細を記入、「確認する」をクリックしてください。  

  

  



次に、出品者情報の開示に同意するをチェックし、  

「登録する」をクリックしてください。  

  

  

  

  

次に、落札代金を入金する銀行口座の登録をしていきましょう。  

以下の「銀行口座を登録する」をクリックしてください。  

  

  



  

銀行、ゆうちょ銀行、お好きな方に登録をしてください。  

今回は、銀行口座に登録する方法をご紹介していきます。  

  

  

  

  

  

こちらに、あなたの扱っている銀行口座の詳細情報を記入し、  

「確認する」をクリックしてください。  

  

  

  



  

あとは「登録する」をクリックして完了となります。  

  

  

  
  

  

ここまできたら、出品ができるようになります。  

  

ですので、「出品する」をクリックし、  

早速、オークションに出品をしていきましょう。  

  

  

  

  



■ヤフーオークションで出品方法  
  

「出品する」をクリックすると、  

出品カテゴリーを選択する画面が表示されます。  

  

そうしたら、あなたが出品したい商品の  

カテゴリーを選定していきましょう。  

  

ここでは、占いの本の出品するための  

カテゴリーを選定しています。  

  

もし、カテゴリーがわからない場合は、  

実際にあなたが出品したい商品を  

オークションサイトの中で検索してみることで、  

カテゴリーがなんなのか見つけてみましょう！  

  

カテゴリーの選定が済んだら、  

「このカテゴリに出品」をクリックします。  

  

  

  



  

次に、商品の詳細情報をこちらに入力していきます。  

  

  

  

入力する項目としては、  

  

・タイトル  

・説明  

・価格設定  

・開催期間  

・商品発送元の地域  

・配送方法  

・発送までの日数  

・商品の状態  

・画像のアップロード  

  

です。  

  

他の項目はとくに操作する必要はありません。  



  

それでは、１つずつ簡単に解説していきましょう。  

  

  

■タイトル  
  

ここには商品名をそのまま入力すれば OKです。  

  

たとえば、  

「完全マスター  西洋占星術  ホロスコープ  松村潔  説話社」  

といった形です。  

  

ただ、もし安く売りって、早く売上を回収したいのなら、  

タイトルの前に「激安」を入れ、実際に価格を安くするのも  

１つの方法だと思います。  

  

その他にも、商品が新品同様でまったく使っていないのなら、  

タイトルの前に「新品」を入れると売れやすくなりますね。  

  

このように、商品やキャッシュフローの状態といった  

現状を見極めながら、タイトルを作成することによって  

効果的に商品を動かすことができます。  

  

  

■説明  

  

説明文は、基本的に Amazon で出品されている商品や、  

ヤフオクで出品されている商品のコピペをして、  

少し自分の商品に合わせて書き換える程度で OKです！  

  



ただし、完全にコピーをしてしまうと  

実際に出品されている方からクレームがくることがあります。  

  

とくに、単価が高い商品だと、相手側もリサーチをしてくるので、  

文面を指摘される可能性は非常に高いです。  

  

（私は、一度注意を受けた経験があります。）  

  

ですので、説明文の文面に関しては、倫理観をもって  

文章作成をしていただければと思います。  

  

  

■価格設定     

  

価格の相場は、オークションサイトや Amazon、実際に小売で販売されて

いる商品単価を  

参考にしていただければ大丈夫です。  

  

それでも不安という場合には、オークファンという  

ヤフーオークションでのすべての商品の取引き価格をリサーチできるサイ

トがありますので、  

そちらを使ってください。  

  

ただし、月額制の有料になりますので、  

ご注意ください。  

  

  

■開催期間  

  

オークションの開催期間を決めて、出品してきます。  



  

長くて１週間、短くても３日くらいの時間をめどに開催するといいでしょう。  

  

期間が長いと、たくさんの人に見てもらうことができますが、  

あまり長くすぎると、オークションのイベント感が下がるので、  

長くても１週間がいいですね。  

  

ただ、早く落札してほしいのなら、  

２〜３日くらいに設定するといいでしょう。  

  

  

■商品発送元の地域  

  

ここでは、あなたが住んでいる地域の設定をします。  

  

  

■配送方法  

  

配送方法は、基本的にはゆうパックがいいでしょう。  

  

なにが大きなものを配送する際には、  

ヤマネコパックを使うことをおすすめします。  

  

個人でネットオークションにて商品を出品する際には、  

そこまで大きな商品を扱うことはないと思いますので、  

基本的には郵便局を使うといいでしょう。  

  

  

■発送までの日数  



  

配送日数に関しては、３〜７日に設定するのが無難です。  

  

あまり短かったり、長すぎるとクレームにつながる危険性がありますので  

気をつけるようにしてください。  

  

  

■商品の状態  

  

商品の状態に関しては、基本的に中古だと思います。  

  

ですが、もし、新品の商品を出品する際には、  

新品というだけで差別化となり、  

落札されやすくなるので、必ず、新品をチェックし、  

さらに、タイトルにも「新品」と入力するようにしてください。  

  

これだけで、落札される確率はグンと上がります。  

  

  

■画像のアップロード  

  

ネットで商品を販売する場合、  

お客さんは実物を見ることができません。  

  

ですので、できるだけわかりやすい画像をアップロードして、  

お客さんに訴求していく必要があります。  

  

そのため、画像は必ず３つアップロードしてください。  

せっかく３つアップロードできるのに、  

まったく画像をアップロードしなかったり、  



１つだけにするともったいないです。  

  

お客さんがイメージしやすいように  

しっかりとした画像を用意しましょう。  

  

すべての情報を記入できたら、  

「確認画面へ」をクリックします。  

  

  

  

  

あとは、出品と同時に下書きを保存をチェックし、  

「ガイドラインと上記規約に同意して出品する」  

をクリックしてください。  

  

これで出品作業は完了です。  

  

あとは、落札されるのを待つだけですね。  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  



  

■商品の梱包と配送の準備について  

  

落札していただいたお客様の満足度を高めるために、  

素早い取引きをしていくことも大切ですが、  

  

なによりも配送する商品のクオリティを  

高めることが大事です。  

  

そのために必要なものが、  

梱包用品と送料の割り出しです。  

  

商品の郵送は、配送業者によって  

乱雑に扱われてしまう危険性があります。  

  

ですので、デリケートな商品であればあるほど、  

丈夫な段ボールやプチプチといった梱包材をあらかじめ用意しておいて、  

しっかりと商品を梱包して、配送できるようにしておく必要があります。  

  

さらに、段ボールの細かな大きさを割り出し、  

宅配便のホームページで、大きさ別の配送料金を算出しましょう。  

  

そして、使う梱包材と配送料金を足すと  

どのくらいのコストがかかるのか、試算するのです。  

  

たとえば、運送会社の配達料金ページとして以下のようなものがあります。  

  

■佐川急便  

http://www2.sagawa-exp.co.jp/send/fare/input/  

  



  

  

  

■ヤマト運輸  

http://www.kuronekoyamato.co.jp/ytc/search/payment/  

  

  

  

  

  

■日本郵便（ゆうパック）  



http://www.post.japanpost.jp/cgi-simulator/youpack_choice.php  

  

  

  

  

できるだけ手間をかけないためにも、  

必要なものや情報は最初に用意してしまうことで、  

効率的に作業を進めていきましょう。  

  

■ヤフーオークションで落札後のやりとり手順  

  

あなたの出品商品が落札されると、  

Yahoo からメールが届きます。  

  

ですので、そのメールのリンクをクリックして、  

そのまま商品ページへアクセスしてください。  

  

そして、最初にあなたの情報を開示し、  

お客さんからの入金を待ちます。  

  

〔例文〕  



     はじめまして。●●と申します。  

  

     今回は、落札いただき、誠にありがとうございました。  

     私の連絡先をお伝えします。  

  

   住所:     

   氏名:  

   電話番号:  

   メールアドレス:  

  

     あなたの住所、氏名、電話番号をお知らせください。  

  

     入金いただく金額は、落札代金+送料です。  

     ご入金を済ませましたら連絡お願いします。  

  

     入金確認後、直ちに発送いたします。  

     よろしくお願いします。  

     

   (例文ここまで)  

  

お客さんからの入金が確認できたら、  

すぐに商品の発送ができるように準備をしておきましょう。  

  

取引き方法としては、  

Yahoo!かんたん決済がいいですね。  

  

先に決済が完了している状態から  

商品の配送をすることによって  

スムーズな取引きをすることができます。  

  

お客さんからの入金確認ができたら、すぐにお客さんの評価をしてくださ

い。  



  

ここでしっかりとした評価をすることにより  

あなたも高い評価をしていただくことができます。  

  

小さな作業ではありますが  

こうした１つ１つのことを大切にしていくことで  

アカウントが育っていき、  

よりお客さんから選ばれやすくなっていきます。  

  

ですので、必ず意識するようにしてください。  

  

■出品した商品を高値で落札してもらうコツと

は？  

  

トレンドになっている人気商品を仕入れて売ることは  

１つの手法ではありますが、  

  

そもそも人気商品はなかなか手に入らないので  

安定した仕入れルートがないのなら  

やめておいた方がいいでしょう。  

  

また、必ずしもトレンド商品だけが売れているわけではありません。  

  

ジャンルごとにマニアの市場があったり、  

ガラクタに高い価値がついていたりもします。  

  

では、出品した商品を高値で落札してもらうには、  

どうすればいいのでしょうか？  

  

ここでは、そのコツについて解説していきたいと思います。  



  

まずは、あなたが興味のある商品の  

カテゴリーをクリックしてみてください。  

  

すると、その商品ジャンルのうち  

どういった商品がいま売れているのかを見ることができます。  

  

そこで、売れている商品に絞って  

リサーチをしていきましょう。  

  

こういった地道な作業をすることによって  

あなたの興味がある商品ジャンルにうち、  

いまヤフーオークションでなにが売れているのかが、  

わかるようになってきます。  

  

あとは、そのなかで入札が多い商品を探すだけですね。  

  

これで、どういった商品が売れているのかを  

簡単にリサーチすることができます。  

  

あとは、実際にその商品を仕入れて、出品してみましょう。  

  

そこで、１円スタートで出品してみるのです。  

  

ただし、ここでのポイントは、  

最低落札価格を設定しておくことです。  

  

すると、その価格になるまで落札されないので、  

あなたが出品した商品の入札数が増え、注目されるようになります。  

  

また、タイトルや商品説明文をうまく書いている人のものをリサーチして、  

真似をしていくのもいいですね。  



  

前述したように、丸パクリは著作権違反になるのでダメですが、  

基本的な言い回しはどんどん真似していきましょう。  

  

とくに、商品タイトルは、キャッチコピーになりますので、  

できるだけ興味を惹くタイトルにすることが大事です！  

  

  

■こんなものまで売れるの？意外な商品と

は？  

  

ここまでヤフーオークションサイトで  

出品する方法について解説してきましたが、  

もしかしたらあなたは、  

  

「出品できるものなんて持ってないよ…」  

  

こんなことを思われているかもしれませんね。  

  

ですが、そんなことを考える必要はありません。  

  

あなたがその気になればなんでも売れます。  

  

なぜなら、こんな商品ですら  

ヤフーオークションでは出品されているからです。  

  



  

  

  

古紙、しかも、新聞が出品されています。  

  

その価格がなんと、１５０円！  

  

ありえないですよね   笑  

  

ですが、ヤフーオークションのルールを  

しっかりと守って出品されているので問題ありません。  

  

落札されれば、お金に変わります。  

  

ヤフーオークションでは、あなたがゴミだと思っているものですら、  

こうしたお金に換金することができるのです。  

  

こういった事例を知ると、  

自分にも売れるものがあるかもしれないと  

考えることができるようになりますよね。  

  

ということで、  

もし、出品するものがないという場合には、  

一度、ご自宅のなかを探してみてください。  

  



もしかしたら、高い金額で落札される  

お宝が見つかるかもしれませんよ！  

  

  

■最後に  
  

いかがでしたでしょうか。  

  

日本一のオークションサイトに成長したヤフーオークションは、  

１人でビジネスをはじめたい方にとって、  

かなり使いやすいと思いませんか？  

  

事実、ネットビジネス初心者がネットビジネスを学ぶのに  

最適な学習の場だと言われています。  

  

なぜなら、ヤフーオークションなら、  

インターネット上で商品を販売する体験を  

ほとんどノーリスクで、できてしまうからです。  

  

ヤフーオークションに商品を出品するというのは、  

リアルな世界でいうと、渋谷のスクランブル交差点で  

商品を販売しているのと同じなんです。  

  

しかも、ただ同然の費用で、商品を出品できます。  

  

いいえ、それどころか、売れなければ、  

出品費用すらかかりません。  

  

ビジネス初心者が、いきなりそんな一等地で  

リスクなく商品を販売できるのなら…  

  



やらない理由がないですよね？  

  

最初は、慣れるまで試行錯誤するかもしれませんが、  

ヤフーオークションが慣れてきたら  

ビジネスを拡大することもできますし、  

  

他のネットオークションに出品したり、  

自分でネットショップを開設したり、  

実際に、リアルな店舗で商品の販売する  

こともできるようになるでしょう。  

  

マニュアルはあくまで方法論でしかありません。  

  

ですので、ぜひご自身で考えながら  

どんな商品が売れるのか？  

そして、文章を書けば売れやすいのか？  

検証してみてください。  

  

本レポートが、あなたにとってネットビジネスで稼ぐきっかけになれば、  

私としても、嬉しい限りです。  

  

最後までご覧いただき、ありがとうございました。  

  

あなたのオークションでの成功を祈っております。  

  

  

  

  

  

  

  

  



  

■おすすめサイト一覧  
  

■オークションサイト  

https://auctions.yahoo.co.jp/  

  

  

■比較サイト  

https://www.amazon.co.jp/  

https://www.buyma.com/  

http://www.rakuten.co.jp/  

https://www.ebay.co.jp/  

  

  

■郵便サイト（配送料金の確認）  

http://www2.sagawa-exp.co.jp/send/fare/input/  

http://www.kuronekoyamato.co.jp/ytc/search/payment/  

http://www.post.japanpost.jp/cgi-simulator/youpack_choice.php  

  

  

■オークファン  

http://aucfan.com/  

  

  

  


